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内見の効率化を最大限生かす！

歩留まりアップの最新の営業手法

藤原  拓未

株式会社新大陸

コンサルティング営業兼ディレクター

大学卒業後、新大陸大阪オフィスに所属し、コンサルティ

ング営業として地域ビルダーの課題解決を提案。

また、ディレクターとしても顧客担当を担いWEB施策を運

用している。

SNSを始めとするトレンドを分析する力においては社内か

らも定評があり、独自の知見を基にディレクションを行うこ

とで成果を早出している。

• なぜ「接客しない」方が、本気のお客様を見極められるのか？

• 営業マンを「移動・待機」から解放し、商談だけに集中させる方法

• 内見を自動化しただけで、成約率が向上した工務店の成功事例

市川  達也

ショウタイム24株式会社

取締役営業部長

1987年京都府生まれ。

不動産ポータルサイトの営業を経て、

ショウタイム24株式会社の取締役営業部長に就任。

デジタルマーケティングと伝統的な住宅・不動産営業の

ノウハウを融合させた独自の手法で、中小規模の

不動産会社の集客・成約率向上に多くの実績を持つ。

ショウタイム24株式会社

株式会社新大陸

＜講義内容＞

「選ばれる住宅会社」になるための

Instagram戦略

• Instagram運用の「目的」を再定義する

• 成果に繋がる！プロフィールの最適化と発信の型

• 具体的な施策と成功事例の分析

＜講義内容＞

■日時：2026年9月24日（木） 16:00-17:00（16:15〜配信接続開始） 

■会場：オンライン（Web会議システムZoom）■参加費：無料

※インターネットに繋がるパソコン・スマホをご用意ください。※ 参加申込をいただいた方には、メールにて参加URLをお知らせいたしま

す。※開催前日をもちまして受付を締め切らせていただきます。

セミナー概要

右のコードを読み込んでお申し込みください。

詳しくはセミナーページでもご確認いただけます。


