
1971年11月生まれ。愛知県出身。立教大学卒。

大手住宅フランチャイズ、工務店ボランタリーチェーン、リフォーム系WEB会社に

おいて、経営・営業指導、研修業務、事業・商品・販促などの各企画業務などを

経験。現在は、住宅・リフォーム業界において、事業企画、販促・営業企画の立

案、研修・勉強会講師として各企業向けのコンサルテーションを実施。

■日時：2026年9月25日（金） 13:00-13:45 （12:50〜配信接続開始） 

■会場：オンライン（Web会議システムZoom） ■参加費：無料

※ 参加申込をいただいた方には、メールにて参加URLをお知らせいたします。

   セミナー概要

右のコードを読み込んでお申し込みください。

詳しくはセミナーページでもご確認いただけます。

講師：株式会社N-LINKC 代表取締役社長   野口 直樹

 新築市場が縮小し人材不足が深刻化する中、住宅会社にとって
「新築依存からの脱却」 と「OB顧客の収益化」 が急務です。
しかし、現場ではアフター対応の属人化や業務過負荷が課題となっていま
す。本セミナーでは、コールサービスを活用してアフター対応を効率化し「攻め
の収益基盤」へと転換する手法を解説します。
データに基づく予防保全とリフォーム提案により、OB顧客1,000件から1億円
の売上を生み出す 具体的な仕組みづくりをお伝えします。


