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AI時代のマーケティング最前線

商談化につながる「0次接客」と
“勝てる追客”の仕組み

工務店探しは“AIに聞く”がアタリマエに

集客難を打破する

2026.9.18（金）15:00–16:00

AI時代に“選ばれる”土台づくり
— サイト × SNS × コンテンツ

株式会社SHO-SAN／執行役者 COO・マーケティング事業統括 Cocolive株式会社／工務営業部 部長

「選ばれる土台」× 「勝てる追客」で
商談・成約を取り戻す。

丹野 裕鵬 | 株式会社SHO-SAN

執行役員 COO
マーケティング事業統括 オンライン（Zoom）− 参加無料

中路 啓社 | Cocolive株式会社

工務店営業部 部長

登壇：丹野 裕鵬 登壇：中路 啓社

こんな方におすすめ 

２つのセッション

資料請求はあるのに、来場・商談につながらない

AI検索時代の集客に危機感・不安がある

ポータルサイト・広告依存から脱却したい

反響を成約まで繋げる仕組みをつくりたい

お申し込みはこちら▶︎

❶ ❷

集客のメガトレンド「AI」の実態 来場前の「0次接客」

自社の価値‧信頼の積み上げ⽅ 反響を放置しない追客設計

サイト（土台）×SNS×コンテンツ戦略 関心度に応じた情報提供

工務店特化の最新成功事例 明日から取り組めるMA活⽤成功事例
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